PARDUODANCIO
LEAD
MAGNET O

STRUKTURA

kurj norisi atsisiysti,
panaudoti ir po to pirkti.




- MASTERMIND jrankio pradininke Lietuvoje

- Pardavimy ir komunikacijos soc. tinkluose eksperte ir stratege

- Eksperty bei solo versly mentore ir prodiusere

AS padedu ekspertams bei solo versiams:

 supakuoti savo Zinias bei ekspertiSkumag ir konvertuoti
konkrecius produktus, generuojancius pardavimus;

* iSplesti produkty ir paslaugy krepselj online ir offline rinkoje,
optimizuojant pardavimus ir uztikrinant stabilias pajamas,

o sukurti efektyvias pardavimo grandinéles ir strategijas, kurios

uztikrina sekminga produkty ar paslaugy pardavima per soc.
tinklus ir kitus kanalus.

MANO
KONTAKTAI:



https://www.tiktok.com/@marina_mastermind.lt?_t=8ribx4K4pUc&_r=1
https://www.tiktok.com/@marina_mastermind.lt?_t=8ribx4K4pUc&_r=1
https://t.me/+OZp0uDJccXA2ZjAy
https://www.youtube.com/channel/UCNl5iHOYLC9FHR3cL-hPnIA
https://www.facebook.com/MarinaMasterMindLietuva/
https://www.instagram.com/marina_mastermind.lt/

KAS YRA LEAD
MAGNET AS?

Lead magnet’as (lietuviskai vadinamas ,kliento
pritraukimo magnetu”), tai nemokamas vertingas
turinys, kurj tu dovanoji savo potencialiai
auditorijai mainais uz jy kontaktine informacija
(dazniausiai el. pasto adresa).

Tai gali buti
« PDF gidas,
e testas,
e vVideo pamoka,
e« Mini kursas ar bet kokia kita naudinga forma,
kuri sprendzia konkrecig auditorijos
problemg ir sukuria rysj tarp taves ir zmogaus.
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KODEL TAI
NAUDINGA~?

Zmonéms reikia aiskios vertés, kad pasitikéty,
paspausty ar palikty savo duomenis tau.

e Pritraukia tinkamus Zmones, kurie domisi tavo
tema, o ne atsitiktinius smalsuolius.

o Padeda surinkti kontaktus, kad nepasiklystum
algoritmuose ir galetum kurti santyk| el. pastu.

o Kuria pasitikéjimg, nes jei tavo nemokamas
turinys jau duoda vertes, tai ko zmogus gali tiketis
uz pinigus?

o Automatizuoja tavo pardavimo kelia, lead
magnet’as tampa pirmuoju zZingsniu tavo

piltuvelyje.

e Augina bendruomene, zmoneés pradeda sekti
tave ne del zaidimuy ar pazady, o del tikros vertes.

@MARINA.MASTERMIND.LT



SU SIVO GIDU:

Sukurk lead magnet’y, kurj zmones is
tiesy nores atsisiysti, panaudoti ir
dalintis su kitais.

Pradék rinkti savo auditorijos
kontaktus be spaudimo ar
yZtiesioginio pardavimo®.

sukurk rysj su potencialiais klientais
per verte, o ne pazadus.

Padék Zzmonéms iSspresti realig
problema, dar pries tampant jiems tavo
mokiais klientais.

zenk pirma zingsnj link savo
pardavimo piltuvelio, kuris veikia net
kal tu ilsiesi.

@MARINA.MASTERMIND.LT




net +3000 naujus naujienlaiskio
prenumeratorius
ir +5000 naujy sekéjy Instagrame!

Atmintiné Skilties "Apie
mane" struktira

280 369 75.88%
subscribers visitors conversion

Atmintiné Sekmeés istorijos kurios

parduoda - case'ai

184 262 70.23%
subscribers visitors conversion

Reels algoritmai gidas

314 482 65.15%
subscribers visitors conversion

15 PSICHOLOGINIY
PARDAVIMO TRIGERIY

306 433 70.67%
subscribers visitors conversion

Pardavimy per

susiraSinéjimg atmintiné

542 3543 15.3%
subscribers visitors conversion

Ekspertiniy reels konstruktorius

1070 1813 59.02%
subscribers visitars conversion
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KODEL 90 %%

LEAD MAGNET'Y NEVEIKIA?

-

e Perilgi

e Per sudeéetingi

e Be realios vertes
e Be pavyzdziy

e Be strategijos




KA TURI TURETI VEIKIANTIS
LEAD MAGNET AS?

AISKUS
REZULTATAS

Skaitytojas turi iskart
suprasti, kokia
konkrecCig nauda gaus,
be spéeliojimo ar
interpretacijy.

KLIENTY ISTORIJOS
CASE STRUKTURA

? CASE .
ANTRASTE

¢ ZMOGAUS 2
PRISTATYMAS 3 !
]
Sioje dalyje turime pristatyti
Zmogy, jo veiklq Ir teikiama i

naudg Zmonéms Ana Prokopovié

? TASKAS A

Sis etapas bitinas tam,
kad Zmonés suprasty nuo
kokio tasko Zmogus
pasieké dabartinio

rezult:

VIENAI PROBLEMAI -
VIENAS SPRENDIMAS

Kuo paprasciau, tuo
stipriau: vienas fokusas
= vienas rezultatas =
didesné tikimybe, kad
bus iShaudota ir
prisiminta.

SEKMES
ISTORIJOS

kurios parduoda

kaip gauti maksimalios naudos ir pardavimy,
klienty atsiliepimus paverciant CASE'ais.

SUVARTOJAMAS
PER 10 MIN

Jei zmogus turi
atsidaryti, jsigilinti ir dar
uzsirasinéti, jis to
paprasciausiai
nepadarys.

KLAUSIMUY
PAVYZDZIAI:

= Ka veikéte ki mentorystés? Kodél
nusprendéte dalyvauti?

= Ar buvote susidire su Siuo formatu?

= Kodél pasirinkote bitent 5] mentoriy?

« Kaip jautetes procese? Buvo sunkumuy,
atradimy?

« Kokj rySkiausig momenta atsimenate?

+ Koismokote? Ka jums reiskia
(paslauga)?

+ Kokius mitus apie §j formatg paneigéte?

« K3 patartumeéte svarstantierns?

= Apibudinkite taska A (mintys, situacija).

» ApibUdinkite taska B (kas pasikeité).

= Kokius tikslus issikéléte mokymuose,
mentorystéje?

= Kaip supratote, kad reikia eiti  mokymus,
mentoryste?

= Kokia darbo dalis buvo svarbiausia?

« K3 patartumeéte svarstantiemns apie
kursa?




3 KLAUSIMAL KURIE
PADES SUKURTI TAU
TINKANTILEAD MAGNET’A.

AR = 1. KOKIA PROBLEMA
s MANO AUDITORIJA
NORI ISSPRESTI?

Nesvarbu, kg nori pasakyti tu,
svarbu, kas siuo metu neduoda
ramybés tavo sekejui.

APIE ATMINTINE

2. KA JAU ZINAI IR GALII
PASIDALINTI PER 10 MIN?

Tu nesi pradedantysis, tavo patirtyje
jau slepiasi verté, kuriai nereikia 20
psl. rasymo.

GALIME
DIRBTI

wamro 3 KAIP TAl GALI PADETI
« MAN PARDUOTI TOLIAU?

Geras lead magnet’as turi ne tik
padéti Zzmogui, bet ir nuvesti jj
arcCiau tavo produkto ar paslaugos.




POPULIARIAUSI
FORMATAI

[ Pasirink formatg, kuris atitinka tavo stiprybes ir }

tavo auditorijos turinio vartojimo jprocius.

(Il
CHECKLIST'AS | Klienty vystymas (GustDev)

(KONTROLINIS SARASAS)

StruktUruotas, aiskus ir
greitai pritaikomas
turinys: pazymek, atlik,
judek toliau.

Puikiai tinka Instagram,
el. laiskams ar
nemokamiems
bonusams.

e N GIDAS (STEP-BY-STEP)
Paaiskina aisky kelig i$
tasko A | B, idealu, jei
nori parodyti procesy ar
metodika.

Veikia kaip mini
konsultacija be
kontakto.




Il
(¥
.KAHAPAMDKA

10 KLAIDY,

MAZINANCIY KONVERSUA
PARDUODANT pram
SUSIRASINEJIMESL

VIDEO PAMOKA

Jeigu tavo stiprybé kalbéjimas ar buvimas
pries kamerg, Sis formatas kuria pasitikejima ir
emocinj rys;.

Puikiai tinka Reels, TikTok ar uzdaro Telegramo
kanalo turiniui.

"Stebuklingos" frazés, kurios padés jums suprasti, I E S I AS
kodeél jis nusprendé nepirkti ar net uzbaigti pardavimag,

Zaidybinis budas
pazinti save ir gauti
rezultata.

Suzinok, koks tavo
kUrybos tipas” ar

.Kurioje piltuvelio
klientas?" — tokie testai
kelia smalsuma.
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STRUKTURA.,
KURI VEIKIA

Pavadinimas
[vadas

Problemos aktualizavimas Je= &8
Sprendimas (Zingsniai) = 4
CTA (veiksmas)
Bonusas arba pardavimas




KAIP TAI ATRODO
PRAKTIKOJE?

SVEIKI!

AS - MARINA VALIUKONIENE

- Pardavimy ir kernunikacijos soc. tinkluose
eksperte ir stratege
- Eksperty bei sclo versly mentore ir prodiuseré

IR BUTENT SITIE TRIGERIAI
LEIDZIA UZDIRBTIMAN

10 000 - 15 000 EUR

Marina Valiskaniens ¥ Pardavisy
/ 4 strategos & 10 & Resls mekymai
590 9487 1000
° poats Pl Febwing

INSTAGRAM
FACEBOOK
YOUTUBE
TELEGHRAM

TIKTOK
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03.

APIE ATMINTINE

KAM SKIRTA 51 ATMINTINE?

e s i d

15 PSICHOLOGINIVY
{ PARDAVIMO TRIGERIY

NORI PARDUOTI?

Skaityk iki galo!

Tierns, kurie kuria, parducda ar vysto

Ssmenin precs faica

15 510S ATMINTINES SUZINOSI:
|
{ 0d.

05.

KAS NUTIKS, KAl PRITAIKYSI?

socialiniuose
i sumnaniau. Jei jau
et sigkiate didesnés

p tik jurms.

N IVADAS




KAS YRA

TRIGERIAI?

Tai psichologiniai mechanizmai,
Kurie verdia mus reaguoti tam
tikru bldu. PavyzdZiui, jei

kambaryje kaZkas garsiai nukris,
mes issigasime ir sureaguosime,

tai yra fizinis trigeris.
Arbg]_ei va_i_kas plac_lés_ werkti,

norésime ji nuraminti. Sios

ey psichologinés elgesio reakcijos
AKTUALIZAVIMAS /| S5

Pawyzdziui, kai pirmykatis Zmogus

griZta j savo urvg ir mato, kad visi
Jo gentainiai su Sauksmais béga is
urveo, akivaizdu, kad ir Sis Zmogus
apsisuks ir bégs kartu su minia.

1. SOCIALINIS |IRODYMAS:

450 bl bty i

Rodyti klienty
@ atsiliepimusir atvejus

A3 noriu pasktalnti f pasidBiaugti

pasiciimars, i pasakyti, kad visko ko s PN
i imokau @Hdarnd VEKIA Rodyti Zmoniy Zinutes,

Vienas rels surinko fabol doug kuriose jie raso graZius

perdiing, po o Mbio ~330 sokdjy, ir plygeon i =

i o, ors o prie 5 Zzodzius apie tave, kaip

dianas. ® kitiems rezonucja tavo

Dar atéjo dvi klientes, su kuriom - Fe

o e s vertybés, savybés, darbo

susipatintl apie 30min,irjos dvi principai

it e, st i 4
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Kiek daug Zmoniy:

» uZzpildé isanksting

registracijos anketg, laukeé,
03 kol bus galima nusipirkti,
@® . kiek uZsiregistravo |

vebinara,
stovi eiléje,
kiek jau nusipirko

1 N o 4 e e IéANKSTI N E
droigos ¢ REGISTRACIJA
ATIDARYTA!

Bk pirmas: registruokis dabar ir gauk
iSankstines naujienas, isskirtinius pasitlymus
apie artéjant] jvykj !

85

CTA (VEIKSMAS)

NEUROSTART 2.0:

PARDAVIMAI
SOC. TINKLUOSE

DI-)SOC .TINKLAI-PARDAVIMAI

FIEG STRUOTIS

W |



KAIP INTEGRUOTI LEAD
MAGNET AISAVO
PARDAVIMO KELIONE?

IDEK | BIO
APRASYMA

Par@asy|
komen u

'RIGERI

marina_mastermind.ltve & =

Pas tévus Marina Valiukoniené ¥ Pardavimy

- strategijos A IG & Reels mokymai
) 595 9528 1008
e posts followers following

Education

@ Per 7 m. >3000+ realiy & case

@ Padedu ekspertams tapti turtingais ir Zinomais per social.tinklus
@ Tikslas:Legalizuoti kiirybidkus pardavimus LT s

(2) docs.google.com/forms/d/e... and 2 more h

( Marina Valiukoniene

AUTOMATIZUOK
PER REELS
AR POST

ISANKSTINE
REGISTRACIJVA

VESK | VEBINARA /
KONSULTACIJA AR
KITA MOKAMA
PRODUKTA

NEUROSTART 2.0:
PARDAVIMAI
SOC. TINKLUOSE

DI»SOC.TINKLAI2PARDAVIMAI

REGISTRUOTIS







STARTAS SPALIO 15D.
REZERVUOK SAU VIETA KURSE

GERIAUSIA KAINA!

=4
&

NEUROSTART 2.0:
PARDAVIMAI
SOC. TINKLUOSE

DI>SOC.TINKLAI>PARDAVIMAI

PRISIJUNGTI



https://www.intelektoakimis.lt/neurostart2-0
https://www.intelektoakimis.lt/neurostart2-0
https://www.intelektoakimis.lt/neurostart2-0
https://www.intelektoakimis.lt/neurostart2-0
https://neurostart.lt/?fbclid=PAZXh0bgNhZW0CMTEAAaes1Cdr5YUqu4jz1MIWfqsK5Ws14uldrZ1N3YeaoTzEHVYvhDKkjOLOLR92pQ_aem_oQRBFttcagYvGT5MBlhH0w

